
Themen

Power of Mind im Business

Kreativitätstechniken im Business

Komplexe Verhandlungen mit 
schwierigen Kunden und in  
sonstigen Grenzbereichen

Erfolgreiche, nachhaltige  
Auftragsakquise bei Zukunfts-  
und Potential-Kunden

Veröffentlichungen

bernd scherer

Kurzbiographie

Persönliche Daten:
Jahrgang 1948; verheiratet, 3 Kinder; lebt in Oostende/Belgien; 
Managing-Partner von Bernd Scherer Training®; bis Dezember 2006 
u. a. Vorstand/Verwaltungsrat Sales & Marketing eines globalen Unter-
nehmensnetzwerkes in Luxemburg; Senior Managing-Partner der AFL 
GmbH – Akademie für Führungskräfte und Leistungsträger

Ausbildungen:
Generalistische, kaufmännische, betriebswirtschaftliche und psycholo-
gische Grundausbildung, Trainee-Programm Vertrieb/Marketing, Gepr. 
Trainer und Berater (BDVT), T’ai-Chi und Qi-Gong-Trainer, sonstige 
kontinuierliche Weiterbildung über 40 Jahre.

Berufserfahrung:
Über 30 Jahre Vertriebs-, Marketing- und Managementerfahrung, über 
alle klassischen Stationen eines Großunternehmens: vom Marketing- 
und Vertriebstrainee über die Bezirksleitung, Gebietsverkaufsleitung 
und halbnationale Verkaufsleitung bis zur nationalen Gesamtver-
kaufsleitung, u. a. als Director für den Großkundenbereich im L’Oréal-
Konzern. Zuletzt Vorstand/Verwaltungsrat Sales & Marketing eines 
internationalen Unternehmensnetzwerkes in Luxemburg. Ehemaliger 
Ultraathlet, Autor, Co-Autor und Dozent internationaler Vertriebs-, Mar-
keting- und Stressbewältigungsseminare. Seit 1997 Managing-Partner 
von Bernd Scherer Training®. Dozententätigkeit (Auszug): als Dozent 
bei der Akademie für Führungskräfte der Wirtschaft, Überlingen/
Bodensee und bei der NAA Nürnberger Akademie für Absatzwirtschaft 
tätig.

Seine Einstellung: 
Persönlichkeit ist, was übrig bleibt, wenn man Ämter, Orden und Titel 
von einer Person abzieht.

Themen

Jenseits vom Mittelmaß 
Spielregeln für die Pole-Position in den 
Märkten von Morgen

CQ – Chancenintelligenz  
Warum manche lebenslang  
Chancen suchen – und andere  
sie täglich nutzen 

Veröffentlichungen

hermann scherer

Kurzbiographie

Hermann Scherer, MBA, studierte Betriebswirtschaft mit den Schwer-
punkten Marketing und Verkaufsförderung und baute eigene Unterneh-
men auf, die alle zum Marktführer wurden. Parallel wurde er internatio-
naler Unternehmensberater und Trainerausbilder der weltweit größten 
Trainings– und Beratungsorganisation. 

Die Zusammenarbeit mit weit über 2.000 Marktführern hat ihm den 
Ruf des konsequent praxisorientierten Businessexperten eingebracht.

Die Süddeutsche Zeitung schreibt: »Er zählt zu den Besten seines 
Faches.« Er zählt seit vielen Jahren zu den TOP 100 Excellent Speakers, 
wurde mehrfach mit dem Excellence Award ausgezeichnet und das 
Magazin Focus zählt ihn zu den »Erfolgsmachern«.

Hermann Scherer hielt Lehraufträge an mehreren Universitäten, unter 
anderem an der Universität St. Gallen, und ist Autor von mehr als 20 
Büchern, die bereits in über 15 Ländern erschienen sind. 

Referenzen und Kundenstimmen

»Unsere Veranstaltung war – nicht zuletzt dank Ihres lebendigen und 
erkenntnisreichen Vortrages … ein Highlight für alle Teilnehmer.« 
Ingo Warnke, Mercedes-Benz, Vertriebsorganisation Deutschland

»Ihr Vortrag war das Beste, das ich in 25 Jahren Vertriebstätigkeit 
gehört habe!« Thomas Wässa, W. & L. Jordan

Auszeichnungen und Pressestimmen

»Er zählt zu den Besten seines Faches. Seine Vorträge und Seminare 
sind gefragt – bei Marktführern und solchen, die es werden wollen.« 
Süddeutsche Zeitung

»Wer Vorträge über Wirtschaftsthemen üblicherweise für steif und 
einschläfernd hält, hat Hermann Scherer noch nicht gehört.« Donaukurier

»Ein fulminantes, rhetorisches Feuerwerk.« LBE

»Mit Humor und rhetorischer Genialität fegte Scherer über die Bühne 
und zeichnete dabei Beispiele für Motivation und Überzeugungskraft 
an die Tafel.« Main-Post

»Ein Virtuose seines Faches.« Nordbayrischer Kurier

»Die Spitzentrainer und Highlights des Jahres.« RTL 

• Top 100 Excellent Speaker  
• Mitglied im Q-Pool 100 
• Top 10 Referent Conga Award  
• Excellence Award  
• »Professional Member« der GSA – German Speakers Association
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