SASCHA BARTNITZKI

Kurzbiographie

Sascha Bartnitzki ist Experte fiir Akquise und Piranha Selling®, mehrfa-
cher Horbuch-, Buch- und DVD-Autor. Selbst seit 1989 als begeisterter
Verkaufer tatig, weil er genau, auf was es ankommt und was erfolgrei-
che Verkaufskommunikation ausmacht.

Seit 1995 arbeitet er als Verkaufstrainer, Vortragsredner und Inhaber
des Unternehmens IPT® Innovatives Personaltraining in Karlsruhe.

Mit zahlreichen Veroffentlichungen in der Fach- und Wirtschaftspresse
sowie Berichten in Funk und Fernsehen ist Sascha Bartnitzki auch in
den Medien ein gefragter Experte. Sascha Bartnitzki ist Urheber und
Markeninhaber des Begriffes, der Strategie und der Konzeption von
Piranha Selling®. Er ist einer der wenigen Trainer, die gemeinsam mit
ihren Teilnehmern die gelernten Inhalte der Seminare in die Praxis
umsetzen. Denn in seinem LiveCoaching-Programm begleitet er die
Teilnehmer seiner Trainings direkt an den Arbeitsplatz, also an ihren
Point of Sale.

Themen
Sascha Bartnitzki ist Member of GSA - German Speakers
Vom Kuschler zum Verkaufer Association e. V.

So entwickeln Sie den richtigen BISS!

Piranha Selling®
Mit Biss in eine neue Dimension des
Verkaufens

Erfolgreiche Akquise - in
wirtschaftlich anspruchsvollen

Markten!

Veroffentlichungen

Vom Ki ufer
so entwickeln Sie den
richtigen BISS!




